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1. Os 1ltimos anos tém sido sem duvi-
da anos excepcionais para o mercado da
advocacia em Portugal com o ano que
agora termina a deixar também boas in-
dicagdes. Para 2020 a expectativa é de
que o negocio continue a crescer — ainda
alavancado pelos mercados com maior
relevincia nos tltimos anos, como o
imobilidrio — embora se antecipe um res-
surgimento do trabalho juridico ligado a
periodos menos pujantes como o relacio-
nado com as insolvéncias. Para a CCSL
Advogados o objetivo ¢ de continuagio
do crescimento dos tltimos 2 anos e, em

particular, de consolidagdo da sua posi-

¢do enguanto boutique de referéncia no
mercado portugués.

2. A matriz da CCSL € a prestagido de um
servigo dedicado, customizado e de exce-
léncia alicergado numa equipa com eleva-
dos padrdes técnicos e humanos. Nessa
medida, reconhecendo as necessidades e
desafios impostos pela nova geragio de
advogados a CCSL assume como obje-
tivo € compromisso a promogio de vida
profissional desafiante conjugada com o
desenvolvimento dos interesses pessoais
de cada advogado.

Acreditamos ser este o melhor equilibrio
para garantir o melhor servigo ao clien-
te e a satisfagio e empenho dos nossos
advogados. Afinal ha que reconhecer
que este € um negocio de pessoas e que a
nossa ambigio passa por ter os melhores
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